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Реклама

а/м «Газель»
до 2 тонн

термофургон,
длина груза до 6 м

ГРУЗОПЕРЕВОЗКИ

(8182) 47-49-47
8-950-962-58-68

ПРОИЗВОДСТВО:

Магазин в Архангельске:
ул. Выучейского, 14

Магазин на заводе:
Талажское шоссе, 22

8 (8182) 46-73-71
САЙТ: ЗАВОД-ОКОН.РФ

ОКНА
от

ПРОИЗВОДИТЕЛЯ
ГОТОВЫЕ ОКНА СО СКЛАДА
(большой выбор размеров в наличии)

ПОД ВАШИ РАЗМЕРЫ
(срок изготовления 3 дня)

РАЗДВИЖНЫЕ СИСТЕМЫ ДЛЯ БАЛКОНОВ
ПЛАСТИКОВЫЕ ДВЕРИ
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Реклама ФЗ-214. Предложение ограничено и не является публичной офертой.  Подробности на сайте www.group-akvilon.ru и по тел. 8(8182)60-32-10. Застройщик ООО СЗ «Космос». Жилой комплекс по адресу: г. Архангельск, на ул. Комсомольская. Проектная декларация на сайте https://наш.дом.рф.

Скоро старт продаж второй очереди ЖК «Аквилон ДУАЛ» в Архангельске!

В преддверии первых снегопадов

——>|5

Зимнее содержание улиц Архангельска является 
одной из наиболее сложных задач для Мезенского 
дорожного управления, отмечает генеральный 
директор предприятия Алексей БУЛЫГИН. 
За лето компания вложила около 120 млн руб лей 
в покупку новой техники. Также МДУ строит ангар 
для хранения запасов «зимних» реагентов.
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2 Эхо недели

Губернатор Архангельской области 
Александр ЦЫБУЛЬСКИЙ, глава Архангельска 
Дмитрий МОРЕВ и председатель правления 
Группы Аквилон Александр ФРОЛОВ осмотрели 
жилой комплекс «Аквилон РОСА» на улице Нагорной. 
Данный проект интересен тем, что это первый 
в областном центре ЖК, где застройщик передаёт 
квартиры в госсобственность по масштабному 
инвестиционному проекту. Это означает, что 
25 квартир в современной новостройке получат 
архангелогородцы из аварийного жилья, а также 
льготные категории граждан.

ЗЕМЛЯ В ОБМЕН 
НА КВАДРАТНЫЕ МЕТРЫ

Контракт на реализацию мас-
штабного инвестпроекта был 
заключён 23 ноября 2021 года 
с ООО «СЗ «Гавань», входящим 
в Группу Аквилон. Основой стал 
областной закон «О государствен-
ной политике в сфере инвестици-
онной деятельности». Он позволя-
ет девелоперу получить земель-
ный участок в аренду без тор-
гов, если тот обязуется постро-
ить не менее 20 тысяч кв. м жилья 
и безвозмездно передать регио-
ну не менее 7% жилой площади. 
Под ЖК «Аквилон Роса» в Октябрь-
ском округе застройщику выдели-
ли в аренду 1,75 га.

Глава Архангельска Дмитрий 
Морев напомнил, что у города есть 
ряд механизмов переселения лю-
дей из аварийного фонда.

«Сейчас в городе реализуется 
несколько программ по переселе-
нию жителей из аварийного жилья. 
Первая – федеральная программа, 
опирающаяся на бюджетные сред-
ства. Вторая – комплексное раз-
витие территорий: застройщики 
приобретают на аукционе терри-
торию, где уже стоят деревянные 
аварийные дома, и берут на себя 
обязательство полностью за свой 
счёт их расселить. Третий инстру-
мент – масштабные инвестпроек-
ты. «Аквилон Роса» – гармоничный 
пример реализации такого проек-
та. Раньше тут был пустой земель-
ный участок. В качестве социаль-
ного обязательства застройщик 
передаст нам определённую часть 
квартир», – уточнил Дмитрий Алек-
сандрович.

Председатель правления Груп-
пы Аквилон Александр Фролов от-
метил, что востребованность мас-
штабных инвестпроектов объясня-
ется нынешней экономической си-
туацией в стране.

«Сегодня строить социальные 
дома за счёт федерального бюд-
жета и софинансирования из об-
ластного сложно. Поэтому мы 
считаем, что механизм масштаб-
ных инвестпроектов рабочий, как 
и КРТ, – оба они активно развива-
ются у нас в регионе. Это реаль-
ные квартиры, которые муниципа-
литеты получают за счёт застрой-
щика, инвестора, решая пробле-
му расселения аварийного жилья, 
которая в Архангельской области 
стоит остро», – подчеркнул Алек-
сандр Михайлович.

По данным правительства об-
ласти, сейчас в регионе реализу-
ется 14 масштабных инвестпроек-
тов в сфере жилищного строитель-
ства. Это более 600 тысяч кв. м 
жилья, из которых около 20 тысяч 
кв. м направят на выполнение со-
циальных задач.

ГОТОВЫ К ПЕРЕЕЗДУ

По инвестконтракту в ЖК «Ак-
вилон Роса» застройщик переда-
ёт в собственность Архангельской 
области 1470 кв. м жилья, это 25 

квартир разной площади. Схема 
передачи двухступенчатая: квар-
тиры сначала переходят в област-
ную собственность, затем регион 
безвозмездно передаёт их муни-
ципалитету, а уже городская ад-
министрация распределяет жи-
льё конкретным семьям в поряд-
ке очереди.

Первыми этот путь прошли че-
тыре двухкомнатные квартиры 
площадью 47–48 кв. м. В июне их 
осмотрела государственная ко-
миссия во главе с министром эко-
номического развития и промыш-
ленности Архангельской области 
Евгенией ШЕЛЮК и признала 
соответствующими требованиям 
контракта. А 23 сентября переда-
чу квартир в муниципальную соб-
ственность согласовала Архан-
гельская городская Дума. Сей-
час администрация Архангельска 
распределяет их среди горожан, 
у которых есть судебные решения 
о внеочередном предоставлении 

жилья взамен признанного непри-
годным для проживания. Напом-
ним, что это первые квартиры в об-
ластном центре, переданные за-
стройщиком государству по мас-
штабному инвестпроекту.

Ещё 21 квартира находится 
во второй очереди ЖК, которую 
ввели в эксплуатацию в августе. 
Это двух- и трёхкомнатные квар-
тиры площадью от 59 до 87 кв. м. 
По словам Дмитрия Морева, уже 
совсем скоро, после завершения 
отделки, их также передадут му-
ниципалитету.

Губернатор Архангельской об-
ласти Александр Цыбульский об-
ратил внимание на то, что условия 

проживания как в коммерческих, 
так и в льготных квартирах «Акви-
лон Роса» – равны.

«По договору область получит 
25 квартир, они будут переданы 
людям, в отношении которых есть 
судебные решения, и тем катего-
риям граждан, которым мы по за-
кону должны предоставлять жильё. 
Радует, что квартиры для пересе-
ления из ветхого и аварийного 

жилья и для льготных категорий 
ничем не уступают коммерческим. 
Хочу отметить, что уровень обслу-
живания и придомовой террито-
рии также высокий. Очень при-
ятно, что люди, которые годами 
и десятилетиями жили в аварий-
ных деревянных домах, переедут 
в достойные и современные усло-
вия», – подчеркнул Александр Ви-
тальевич.

В Группе Аквилон уточнили, что 
квартиры готовы для переезда.

«Все квартиры, которые за-
стройщик передаёт по масштаб-
ным инвестиционным проек-
там, сдаются в полной чистовой 
отделке. Это натяжные потол-

ки, обои, ламинат или линолеум 
на полу, полностью установлен-
ная сантехника, электрические 
плиты на кухне», – пояснил ди-
ректор по связям с обществен-
ностью Группы Аквилон Георгий 
ГУДИМ-ЛЕВКОВИЧ.

СТАНДАРТЫ 
КОМПАНИИ

Жилой комплекс «Аквилон 
Роса» состоит из двух очере-
дей, которые ввели в эксплуата-
цию в первом-третьем кварталах 
2026 года. Общая площадь ком-
плекса – 24,96 тысячи кв. м, в двух 
домах 586 квартир, из них доль-
щикам передано уже более 300. 
Под двором устроен подзем-
ный паркинг на 66 мест. Георгий 
Гудим-Левкович назвал планиров-
ку участка фирменным подходом 
компании.

«Дома занимают менее 30% 
общей территории, а 70% отда-
но под благоустройство. Это уже 
стандарт Группы Аквилон: закры-
тый двор с максимальным озеле-
нением, малыми архитектурны-
ми формами, детскими игровыми 
площадками. А под ним находится 
подземный паркинг», – рассказал 
Георгий Евгеньевич.

У подъездов и в прогулоч-
ной зоне установлены скамей-
ки, во дворе появились игровой 
комплекс, тренажёры и качели. 
По всей территории высажены ку-
старники, а в центре двора растёт 
ель, у которой жильцы смогут со-
бираться на Новый год.

Кроме этого, застройщиком 
предусмотрено отдельное поме-
щение под досуг самых малень-
ких новосёлов.

«В одном их корпусов располо-
жен «детский клуб», который будет 
передан жильцам. Он будет полно-
стью укомплектован: мебель, дет-
ские стульчики, столики для ри-
сования, чтобы родителям и де-
тям было комфортно и удобно. По-
мещение рассчитано на 15–20 де-
тей с мамами, тут можно играть 
и заниматься», – рассказал ру-
ководитель отдела передачи жи-
лой и коммерческой недвижи-
мости Группы Аквилон Дмитрий 
ФЕДОТОВ.

Пользование клубом бесплат-
но, а порядок его работы опреде-
лят сами собственники на общем 
собрании вместе с управляющей 
компанией.

НЕ ТОЛЬКО 
СТРОИТЕЛЬСТВО

Новый жилой квартал на Нагор-
ной соседствует с парком Ломоно-
сова, где в этом году завершает-
ся большой проект благоустрой-
ства. Там прокладывают троту-
арные и велосипедную дорожки, 
устраивают освещение и ливневую 
канализацию.

«В этом году завершим первый 
этап работ. Группа Аквилон помо-
гает нам и в Ломоносовском пар-
ке: мы договорились, что компания 
за свой счёт установит в нём дет-
скую площадку. Вместе масштаб-
ный инвестпроект и проект благо-
устройства парка превращают от-
части запущенную городскую тер-
риторию в хорошую рекреацион-
ную и жилую зону», – отметил Дми-
трий Морев.

Глава города связывает по-
добные проекты с ростом объё-
мов строительства в Архангельске.

«В городе реализуется 10 мас-
штабных инвестпроектов и 24 про-
екта комплексного развития тер-
риторий. Довольно приличный за-
дел на ввод жилья. За последние 
годы мы серьёзно нарастили дан-
ный показатель и стараемся дер-
жать его на уровне 140–150 тысяч 
кв. м в год. Это реновация устарев-
ших территорий, снос аварийных 
деревянных домов и в целом по-
вышение качества жизни в Архан-
гельске», – уверен Дмитрий Морев.

Всего Группа Аквилон реализу-
ет в Поморье шесть масштабных 
инвестпроектов. Помимо «Росы», 
в Архангельске это ЖК «Аквар-
тал» на Ленинградском проспек-
те (около 3,3 тысячи кв. м соци-
ального жилья) и ЖК «Аквилон Уль-
тра» на Троицком проспекте (око-
ло 1,6 тысячи кв. м).

Кроме того, по условиям ин-
вестпроектов в Архангельске 
компания должна возвести новое 
здание парусного центра «Норд», 
общедоступный физкультурно-
оздоровительный комплекс и за-
резервировать участок ещё под 
один ФОК.

Параллельно Группа Аквилон 
работает в Поморье по програм-
ме комплексного развития терри-
торий. Компания за свой счёт рас-
селяет 65 деревянных домов пло-
щадью 33,8 тысячи кв. м, 33 дома 
уже расселены.

Виктор ОРЕФЬЕВ

Группа Аквилон передаёт Архангельску квартиры в рамках первого масштабного инвестпроекта

Современное жильё для всех
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3Бизнес-блокнот

Падают продажи, снижается средний чек, 
конкуренты закрываются. Первое, что урезает 
собственник, – затраты на маркетинг. О том, почему 
зачастую такой шаг становится ошибкой и что делать 
вместо этого, рассказывает эксперт «Бизнес-класса» 
Наталья МЧЕДЛИДЗЕ в беседе с предпринимателем 
Владимиром.

Владимир: Дела в моём биз-
несе заметно ухудшились: про-
дажи падают, средний чек сни-
жается. Чтобы выжить, я сокра-
тил всё, что мог, – закупки, пер-
сонал, расходы на маркетинг. 
Но результат почти не изменил-
ся. Бизнес стагнирует. Что ещё 
можно сделать?

Эксперт: Сокращать расхо-
ды в кризис правильно, но толь-
ко после того, как вы оценили 
отдачу по каждой статье. Ина-
че вместе с лишним вы отреза-
ете то, что приносит деньги. Да-
вайте начнём с маркетинга, ко-
торый попал под сокращение од-
ним из первых.

– Маркетинг – это реклама, 
логотип, посты в соцсетях, бан-
нер на сайте. Всё это я уже про-
ходил. Денег потрачено много, 
толку нет.

– Это самое распространён-
ное заблуждение. Реклама – лишь 
один из инструментов маркетин-
га и далеко не главный. Маркетинг 
отвечает на вопросы, от которых 
зависит выживание компании: что 
закупать и производить, кому про-
давать, по какой цене, через какие 
каналы, как привлекать и удержи-
вать клиентов. По сути, это систе-
ма принятия решений, и её место 
рядом с финансами и операцион-
ным управлением, а не в отделе 
«креатива».

Обратите внимание на пара-
докс: в кризис большинство ком-
паний сокращают маркетинговые 
бюджеты, конкуренция за внима-
ние клиента ослабевает, и при-
влечь покупателя становится де-
шевле. Тот, кто в этот момент про-
должает работать с рынком, заби-
рает долю ушедших.

Это не значит, что маркетинго-
вый бюджет неприкосновенен. Ре-
зать нужно, но точечно: отключить 
каналы, которые не приводят по-
купателей, отказаться от «имид-
жевой» рекламы без измеримого 
результата, пересмотреть ассор-
тимент и убрать позиции, которые 
не продаются. А освободившиеся 
деньги направить туда, где цифры 
показывают отдачу: на удержание 
постоянных клиентов и на каналы 
с самой низкой стоимостью при-
влечения.

– Звучит красиво. Есть 
доказательства?

– Самый наглядный при-
мер – у нас перед глазами. Весной 
2022 года McDonald’s ушёл из Рос-
сии, и казалось, что вместе с брен-
дом уйдут и клиенты. Новый владе-
лец сети открыл первые рестораны 
под маркой «Вкусно – и точка» уже 
12 июня 2022 года. Ставку сдела-
ли не на дорогую рекламную кам-
панию, а на сохранение того, ради 
чего люди приходили: те же ресто-
раны, стандарты, скорость обслу-
живания, привычное меню. Когда 
летом 2022 года не хватало карто-
феля фри, компания открыто объ-
яснила гостям причину, а не ста-
ла молчать. В итоге в 2025 году вы-
ручка сети составила 218,6 млрд 
рублей, что на 16,7% больше, чем 
годом ранее, а ресторанов – более 
970 в 66 регионах страны.

Е с т ь  и с и с т е м н ы е  д а н -
ные – исследование Har vard 
Business Review «Roaring Out of 
Recession» («Вырваться из рецес-
сии»). Авторы проанализировали 
около 4 700 публичных компаний 
в трёх рецессиях конца XX – нача-
ла XXI века. Лишь 9% из них выш-
ли из кризиса сильнее, чем были 

до него, и опередили конкурен-
тов по росту выручки и прибыли 
не менее чем на 10%. Эти компа-
нии не выбирали между экономией 
и развитием: они повышали опе-
рационную эффективность и од-
новременно продолжали вклады-
ваться в рынок – маркетинг, новые 
продукты, активы. Хуже всего при-
шлось тем, кто ограничился толь-
ко сокращениями.

– Хорошо. Но я не маркето-
лог. Что должен делать лично 
я как собственник?

– Собственнику не нужно пи-
сать посты. Ему нужно держать 
в руках четыре управленческих 
решения.

� Первое – позиционирование. 
На какой сегмент вы работаете 
и почему клиент должен выбрать 
именно вас. Это решение опре-
деляет ассортимент, цену, кана-
лы сбыта и то, что вы говорите по-
купателю.
� Второе – цена. Большинство 

небольших компаний считают цену 
по формуле «себестоимость плюс 
наценка». Маркетинг предлагает 
другой подход: цена определя-
ется ценностью для клиента, це-
нами конкурентов и готовностью 
платить. Это напрямую повышает 
маржинальность без потери объ-
ёма. Простой пример: кофейня 

у бизнес-центра продаёт не кофе, 
а пять минут спокойствия перед 
совещанием и возможность за-
брать заказ без очереди. За это 
клиент платит больше, чем за та-
кой же напиток в сетевой точке че-
рез дорогу, а себестоимость при 
этом почти не меняется.
� Третье – путь клиента. Чело-

век проходит путь от первого зна-
комства с вами до покупки и по-
вторной покупки. На каждом эта-
пе есть свои инструменты: кон-
тент и соцсети формируют до-
верие, контекстная и таргетиро-
ванная реклама приводит заявки, 
CRM и рассылки в мессенджерах 
доводят до сделки и возвращают 
клиента.
� Четвёртое – цифры. Предпри-

ниматель должен знать как мини-
мум пять показателей: стоимость 
привлечения клиента, сколько де-
нег клиент приносит за всё время 
сотрудничества, окупаемость мар-
кетинговых вложений, конверсию 
на каждом этапе продаж и отток 
клиентов. Яндекс Метрика и про-
стая CRM дают эти данные почти 
бесплатно. Без них решение «ре-
зать маркетинг или нет» принима-
ется на эмоциях.

– А есть ещё примеры 
из российской практики?

– Возьмём «Додо Пиццу». Ком-
пания начинала в 2011 году с одной 
пиццерии в Сыктывкаре, когда ры-
нок доставки казался давно поде-
лённым. Главным маркетинговым 
решением стала не реклама, а ра-
дикальная прозрачность: камеры 
на кухнях с онлайн-трансляцией 
и открытые финансовые показа-
тели пиццерий. Прозрачность ста-
ла инструментом доверия и одно-
временно вирусным контентом –
о компании говорили бесплатно. 
Это снизило стоимость привлече-
ния и клиентов, и франчайзи. В де-
кабре 2023 года сеть открыла ты-
сячную пиццерию.

Второй пример – «ВкусВилл». 
Сеть вышла на рынок, перепол-
ненный супермаркетами с одина-
ковым ассортиментом, и сделала 
ставку на узкое позиционирова-
ние: натуральные продукты с ко-
ротким сроком годности. Вместо 
дорогой рекламы – «сарафанное 
радио» и системная работа с об-
ратной связью: покупатель может 
вернуть товар, который не понра-
вился, а оценки покупателей влия-
ют на ассортимент. Результат – вы-
ручка 361 млрд рублей в 2025 году 
и 9,3 млн держателей карт лояль-
ности.

Третий пример – Т-Банк. С мо-
мента основания в 2006 году банк 
работает без розничных отделе-
ний. Вместо дорогой сети офи-
сов – маркетинг на основе данных: 
сначала предложения по кредит-
ным картам рассылались по по-
чте, затем привлечение клиентов 
ушло в онлайн, а карты и докумен-
ты привозят представители банка. 
Каждый канал оценивается по сто-
имости привлечения клиента и до-

ходу, который он приносит. На ко-
нец марта 2025 года у группы было 
более 50 млн клиентов. Это при-
мер того, как маркетинг становит-
ся не отделом рекламы, а моделью 
всего бизнеса.

Общий вывод: успешный мар-
кетинг почти никогда не сводится 
к удачной рекламе. Это точное по-
зиционирование, доверие и удоб-
ство для клиента там, где конку-
ренты их не замечают.

– Тогда скажите прямо: 
какие ошибки мы совершаем?

– Я бы выделила пять самых 
дорогих.
� Работа «вслепую». Собствен-

ник не знает, сколько стоит при-
влечь одного клиента и какой канал 
окупается. Деньги тратятся, но не-
известно, какие из них работают.
�  «Наш клиент – все». Пыта-

ясь продать всем, компания раз-
мывает предложение и упускает 
сегменты, где могла бы стать ли-
дером.
�  Копирование конкурентов. 

Вы видите, что делает сосед-
ний магазин, но не видите цифр. 
Вполне возможно, вы копируете 
его убытки.
� Ставка на один канал. Если 

все продажи идут через один мар-
кетплейс или одну соцсеть, пло-
щадка может поменять правила – 
и вы останетесь без клиентов. Счи-
тайте выручку и прибыль по каждо-
му каналу и развивайте два-три ос-
новных.
� Забытые постоянные клиен-

ты. Все силы уходят на привлече-
ние новых, хотя удержать существу-
ющего покупателя обычно дешев-
ле. Исследования Bain&Company 
показывают: рост удержания кли-
ентов всего на 5% может увеличить 
прибыль на 25–95%.

К этому добавлю ещё одну 
ошибку: реклама обещает одно, 
а продавец в зале говорит другое. 
Покупатель теряет доверие, и ни-
какой бюджет его уже не вернёт.

– С чего начать, если бюд-
жет минимальный?

– Проблема большинства не-
больших компаний не в отсут-
ствии денег, а в отсутствии систе-
мы: маркетинг делается от случая 
к случаю, без оценки результата 
и без связи со стратегией. Пред-
лагаю простой цикл.

1. Определите свой сегмент 
и сформулируйте, чем вы лучше 
для него, чем конкуренты.

2. Выберите два-три канала 
привлечения клиентов и протести-
руйте их на небольшом бюджете.

3. Заведите простую CRM и по-
считайте стоимость привлечения 
и ценность клиента.

4. Удерживайте существую-
щих покупателей так же активно, 
как привлекаете новых.

5. Раз в месяц пересматри-
вайте решения по цифрам, а не по 
ощущениям.

Сегодня в этом помогают и ин-
струменты на основе искусствен-
ного интеллекта: они берут на себя 
анализ отзывов, подготовку тек-
стов и сегментацию клиентской 
базы. Это не дань моде, а способ 
сэкономить там, где раньше тре-
бовался целый отдел. Важно дру-
гое. Инструменты не заменяют ре-
шений. Решать, кому и что вы про-
даёте, по-прежнему должен соб-
ственник.

– То есть маркетинг – не рас-
ход, а инвестиция?

– Именно так, при условии, 
что вы умеете считать её отдачу. 
В кризис выигрывает не тот, кто 
сократил больше всех, а тот, кто 
точнее всех понял, за что клиент 
готов платить.

Советы эксперта

Резать нельзя считать:
нужен ли бизнесу маркетинг в кризис
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В Северодвинске Группой Аквилон досрочно 
реализован масштабный инвестиционный проект 
«Квартал 100». На берегу озера Театрального 
в районе ЦУМа инвестором построены детский 
сад, современные жилые дома, благоустроен 
парк – а по сути, создана новая зона отдыха для 
горожан. На днях в квартале с рабочей поездкой 
побывал губернатор Архангельской области 
Александр ЦЫБУЛЬСКИЙ.

Напомним, что контракт меж-
ду администрацией Северодвин-
ска и Группой Аквилон был заклю-
чён в феврале 2020 года в соответ-
ствии с областным законом о го-
сударственной политике в сфе-
ре инвестиционной деятельно-
сти, защиты и поощрения капита-
ловложений. Проект реализовало 
ООО «Аквилон-Северодвинск», ко-
торое является резидентом Аркти-
ческой зоны РФ.

Выполнить этот контракт ин-
вестор должен был до конца 
2027 года, но по факту Группа Ак-
вилон завершила весь комплекс 
работ значительно раньше уста-
новленного срока. Более того: 
«Квартал 100» – первый полностью 
реализованный масштабный инве-
стиционный проект в Архангель-
ской области.

УГОЛОК ДЕТСТВА

Как вновь прозвучало во вре-
мя рабочей поездки главы реги-
она, детский сад «Беломорочка» 
на 140 мест был сдан застройщи-
ком в 2025 году. Общая площадь 
здания – 2,6 тысячи кв. м, оно со-
ответствует всем нормативам 
по строительству дошкольных уч-
реждений и регламентам по ан-
титеррористической и пожарной 
безопасности. Стоимость строи-
тельства составила 285 млн руб-
лей – это исключительно средства 
инвестора.

В «Беломорочке» работают че-
тыре группы, в том числе для ма-
лышей от 1 года. А в общей слож-
ности новый детский сад посе-
щают около 100 ребятишек. Уч-
реждение полностью оснащено 
за счёт Группы Аквилон: от быто-
вой и электронной техники до ди-
дактических материалов, игру-
шек и посуды. В детском саду есть 
не только спальные и игровые по-
мещения, но и физкультурный, му-
зыкальный залы, кабинеты психо-

лога и логопеда, медицинское от-
деление.

На закрытой территории об-
устроены современные прогу-
лочные площадки с верандами, 
установлены игровые и спортив-
ные комплексы, соответствующие 
возрасту детей, проведены работы 
по благоустройству и озеленению.

В прошлом году учреждение 
получило лицензию и впервые рас-
пахнуло двери для дошколят. Сей-
час настала очередь второго соци-
ального объекта – парка отдыха.

ПАРК НА БЕРЕГУ ОЗЕРА

Именно парк был в центре вни-
мания в ходе нынешнего визита гу-
бернатора в «Квартал 100». Алек-
сандр ЦЫБУЛЬСКИЙ и председа-
тель правления Группы «Аквилон» 
Александр ФРОЛОВ обошли бла-
гоустроенную территорию. В ра-
бочей поездке также участвова-
ли и.о. главы Северодвинска Олег 
БАЧЕРИКОВ, председатель Се-
веродвинского городского Сове-
та депутатов Михаил СТАРОЖИ-
ЛОВ и депутат областного Собра-
ния Александр ДЯТЛОВ.

Солнечный осенний день под-
черкнул разнообразное наполне-
ние и яркие краски парка, а глав-
ное – в нём уже с удовольствием 
отдыхали северодвинцы.

В парке есть всё, что должно 
быть: удачная входная арка, уют-
ные пешеходные дорожки из тро-
туарной плитки и гравия, скамей-
ки и качели, детские площад-
ки, множество вариантов для за-
нятий спортом, включая теннис-
ные столы и различные тренажё-
ры, фотозоны, дорожка для езды 
на велосипедах и роликах… Пло-
щадки имеют антитравматические 
покрытия. В парке много деревь-
ев, кустарников, ухоженных газо-
нов: заранее можно представить, 
как здесь будет красиво, когда всё 
подрастёт и зацветёт!

Строим город

Детский сад, парк и дома:
«Квартал 100» готов раньше срока

100» состоит из 11 зданий: это 
1263 квартиры, более 95% которых 
уже приобретены северодвинца-
ми, идёт активное заселение.

«Создание комфортной рекре-
ационной зоны с современной ин-
фраструктурой и комплексным ре-
шением инженерных задач – это 
хороший пример грамотной реа-
лизации инвестпроекта, который 
вносит значимый вклад в развитие 
городской среды Северодвинска. 
Инвестор также взял на себя фи-
нансирование строительства вну-
триквартальных проездов, троту-
аров и гостевой парковки. Новый 
парк точно будет востребован в го-
роде корабелов, обеспечив высо-
кий уровень комфорта и безопас-
ности для жителей, – поделился 
своими выводами Александр Цы-
бульский. – Группа Аквилон умеет 
исполнять данные обещания и взя-
тые обязательства».

«ПОДАРОК ГОРОДУ СДЕЛАН 
ОТЛИЧНЫЙ»

Новый парк скоро будет соб-
ственностью муниципалитета.

«Губернатор поставил зада-
чу в кратчайшие сроки поставить 
новую территорию на баланс му-
ниципалитета, организовать её 
содержание, обеспечить штат-
ную работу наружного освеще-
ния и проработать вопрос видео-
наблюдения. Всё это будет сдела-
но», – добавил и.о. главы Северо-
двинска Олег Бачериков.

По мнению депутата регио-
нального парламента Алексан-
дра Дятлова, «Квартал 100» дока-
зывает эффективность областно-
го закона о масштабных инвест-
проектах.

«Да, было мнение, что этот уча-
сток надо полностью отдать под 
парк, но это потребовало бы при-
влечения миллиардных инвестиций 
из федерального бюджета. Воз-
можности такой у города не было. 
Поэтому вариант с масштабным ин-
вестпроектом стал оптимальным. 
Огромные средства – почти пол-
миллиарда рублей – вложены инве-
стором в создание социальных объ-
ектов. На мой взгляд, всё сделано 
очень достойно. А тот факт, что в до-
мах проданы практически все квар-
тиры, говорит о том, что проект вос-
требован и в части жилой застрой-
ки», – считает Александр Дятлов.

Как отметил председатель Се-
веродвинского городского Совета 
Михаил Старожилов, эта террито-
рия ещё в советское время плани-
ровалась под перспективную за-
стройку, но тогда проект реализо-
вать не успели.

«В наше время были сторон-
ники того, чтобы просто оставить 
территорию неблагоустроенной, 
что на мой взгляд неприемле-
мо. Либо всё-таки пойти на диа-
лог с крупным инвестором и ре-
шить две задачи: возвести жи-
лой микрорайон и благоустроить 
прибрежную зону, создать насто-
ящий парк для всех горожан. А по-
лучилось ещё и построить детский 
сад. Садик отвечает самым совре-
менным стандартам – есть на что 
равняться. К созданию зоны от-
дыха инвестор подошёл творче-
ски, таких локаций в Северодвин-
ске точно больше нет. Подарок го-
роду сделан отличный, будем ста-
раться его сберечь», – подчеркнул 
Михаил Старожилов.

Группа Аквилон реализует в По-
морье шесть масштабных инвест-
проектов. Ключевое условия ряда 
из них – передача жилья в госсоб-
ственность по установленному 
нормативу. В Северодвинске пер-
вые квартиры компания передала 
региону ещё в 2025 году в ЖК «Ак-
вилон Нео».

Рита ИЛЬИНА

По словам Александра Фроло-
ва, проект парка выполнен на ос-
нове предложений жителей Севе-
родвинска, поступивших в ходе от-
крытого конкурса. В парке посаже-
ны не менее 4 тысяч деревьев и ку-
старников в возрасте 3–5 лет, в том 
числе клён остролистный, берёза, 
черёмуха, сирень и спирея. Важ-
но, что выбраны именно подросшие 
деревца, которые лучше и быстрее 
приживутся.

Для живых изгородей высажи-
вается кизильник блестящий. Газо-
ны площадью более 12 тысяч кв. м 
засеяны смесью многолетних трав. 
Кроме того, около 750 деревьев 
в «Квартале 100» посажено в про-
цессе благоустройства территории 
у жилых домов.

Парк оснащён линиями на-
ружного освещения – фонарей 
действительно много, что созда-
ёт и безопасную среду, и особую 
атмосферу для отдыха в тёмное 
и зимнее время. Как подчеркнул 
Александр Михайлович, у обще-
ственной территории есть госте-
вая парковочная стоянка. К слову, 
сам ЖК располагает подземным 
паркингом.

Но самой сложной частью про-
екта стало берегоукрепление озе-
ра Театрального.

ИНЖЕНЕРНЫЕ РЕШЕНИЯ

Парк расположен на берегу 
озера Театрального, что потребо-
вало дополнительных инженер-
ных решений. Прибрежная поло-
са была сильно заболочена. Для 
укрепления берегов использованы 
габионы, выполнен большой объ-
ём отсыпки грунта. С учётом этих 

работ заранее были тщательно 
продумана планировка террито-
рии, а затем и размещение зелё-
ных насаждений.

Проходящая по территории 
сеть канализации ликвидирована – 
потребители переключены на вновь 
построенный коллектор вдоль ули-
цы Ломоносова, а сеть ливневой 
канализации вынесена за преде-
лы парка. При этом Группа Акви-
лон построила для неё заглублён-
ные локальные очистные сооруже-
ния. Новый дренаж сбережёт парк 
от подтоплений.

Променад вдоль озера Теа-
тральное имеет ограждение, обе-
спечивающее безопасность. Об-
щая площадь парка – 2,6 гектара.

Добавим также, что инвестор 
взял на себя финансирование стро-
ительства не только внутриквар-
тальных проездов, но и тротуаров 
к детсаду и парку. Что немаловаж-
но, здесь предусматривается обо-
рудование закрытых площадок для 
твёрдых коммунальных отходов 
с размещением на них контейне-
ров для раздельного сбора мусора.

Парк отдыха, как ранее детский 
сад, сдаётся «под ключ» и переда-
ётся в собственность муниципали-
тета. При этом застройщик несёт 
гарантийные обязательства по ним 
в течение пяти лет.

ПЕРВЫЙ 
И СТАВШИЙ ПРИМЕРОМ

«Этот масштабный инвестпро-
ект мы завершили на год раньше 
предусмотренного контрактом сро-
ка. Помимо современного жилья, 
построен и уже функционирует дет-
ский сад, создана большая парко-
вая зона на месте, где ещё несколь-
ко лет назад были заросли и боло-
тина. Сейчас это комфортная тер-
ритория для отдыха, прогулок, за-
нятий спортом. Объём социаль-
ных инвестиций составил порядка 
450 млн рублей – это более 10 про-
центов от общего объёма финанси-
рования инвестиционного проекта: 
330 млн на детское дошкольное уч-
реждение и около 135 млн рублей 
на парк», – отметил, подводя итоги 
осмотру квартала, председатель 
правления Группы «Аквилон» Алек-
сандр Фролов.

Детальнее в цифрах это выгля-
дит так. Инвестконтракт предусма-
тривал передачу в аренду земель-
ного участка для строительства 
не более 50 тысяч кв. м жилья. Доля 
инвестиций в социальные объек-
ты увечилась до 10,3% от обще-
го объёма привлекаемых внебюд-
жетных средств, который составил 
2,25 млрд рублей. Из общей площа-
ди участка (95,6 тысячи кв. м) жи-
лая застройка занимает около 11%. 
При этом для детсада было выде-
лено 5,6 тысячи кв. метров, включая 
прилегающую территорию. Осталь-
ная площадь отведена под благоу-
стройство и озеленение.

Александр Цыбульский задал 
вопрос и о самом ЖК: велик ли 
спрос на квартиры? Как пояснил 
Александр Фролов, ЖК «Квартал 
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5Городская среда

Глава Архангельска Дмитрий МОРЕВ побывал 
на базе Мезенского дорожного управления 
и на асфальтобетонном заводе компании, чтобы 
проверить готовность подрядчика к зимнему 
содержанию городских улиц. На площадках главу 
города встретили генеральный директор АО «МДУ» 
Алексей БУЛЫГИН и заместитель главного инженера 
компании Кирилл КОКОРИН.

Зимнее содержание улиц Архан-
гельска является одной из наибо-
лее сложных и ответственных задач 
для Мезенского дорожного управ-
ления, поскольку северные города 
каждый год засыпает тоннами сне-
га. Проверка готовности подряд-
чика к новому сезону обязательно 
проводится администрацией Ар-
хангельска, поэтому глава города 
вновь лично посетил предприятие.

«Официально по контракту 
зимний период у нас начинает-
ся с 22 октября, хотя некоторые 
сезонные работы уже стартова-
ли. Мы фиксировали скользкость, 
особенно на перекрёстках, было 
необходимо подсыпать дороги со-
лью и другими реагентами. С этими 
неожиданностями компания отлич-
но справилась», – рассказал Дми-
трий Морев.

К приезду главы города на базе 
МДУ выстроили почти весь парк, ко-
торый этой зимой будет работать 
на улицах Архангельска. Ряды са-
мосвалов, переоборудованных под 
уборку снега и распределение реа-
гентов, тракторы, погрузчики, экс-
каваторы и прочая спецтехника за-
нимали всю площадку. Машины вы-
глядели опрятно и ухоженно. Для го-
рода, где снегопад может за одну 
ночь создать препятствия движению 
даже на главных проспектах, надёж-
ность автопарка значит не меньше 

его численности. К слову, за лето 
компания вложила около 120 млн 
рублей в покупку новой техники.

Главная рабочая единица зим-
него сезона – комбинированная 
дорожная машина (КДМ). КДМ од-
новременно сгребает снег и рас-
пределяет по проезжей части раз-
личные реагенты против оледене-
ния. Сейчас на балансе МДУ около 
20 таких машин. В обычный зимний 
день на линию выходят от 7 до 12 
единиц техники, остальные оста-
ются в резерве на случай «залпо-
вых» снегопадов.

Всего к зиме подрядчик подго-
товил 60 единиц техники. Ещё око-
ло 12 машин предоставят субпод-
рядчики, которых МДУ нанима-
ет для уборки островных и уда-
лённых территорий Архангельска. 
Непосредственно на содержании 
улично-дорожной сети в компании 
заняты около 200 человек.

ОПТИМИЗАЦИЯ РАБОТЫ

Вторая часть подготовки 
к зиме – запасы реагентов. Про-
езжую часть в Архангельске посы-
пают технической солью (хлори-
дом натрия), а тротуар – песком. 
Оба материала подрядчик закупил 
и завёз ещё летом.

«На данный момент Мезенское 
дорожное управление на 100% 
готово к содержанию улично-
дорожной сети. Заготовлено 
4000 тонн соли», – пояснил заме-
ститель главного инженера компа-
нии Кирилл Кокорин.

Площадк у асфальтобетон-
ного завода сейчас готовят под 
строительство «холодного» анга-
ра. До сих пор соль в Архангельск 
приходила по железной дороге 
в мягких контейнерах-«бигбэгах» 
по тонне каждый. Мешки разгружа-
ли с вагонов и складировали на от-
крытых площадках, а затем по од-
ному складывали в кузова КДМ. Та-
кая схема отнимает много времени, 
а зимой каждая минута простоя ма-
шины на базе превращается в неу-
бранный сугроб на дороге. Поэто-
му в компании решили оптимизиро-
вать этот процесс и перейти к вари-
анту хранения соли навалом.

«Объём ангара рассчитан 
на хранение 3000 тонн материала. 
Погрузчик будет заезжать, наби-
рать ковш соли и загружать в маши-
ну сразу по несколько кубов, а не по 
тонне. Раньше этот процесс зани-
мал 15 минут, а теперь – около двух-
трёх. Ангар планируем построить 
до конца ноября», – рассказал Ки-
рилл Кокорин.

В Мезенском дорожном управ-
лении работает и диспетчерская 
служба. Сюда стекаются обраще-
ния жителей, поручения админи-
страции города и конкретно де-
партамента транспорта, строи-
тельства и городской инфраструк-
туры. Диспетчеры также отслежи-
вают сводки погоды и по ним пла-
нируют выход техники. Дмитрий 
Морев познакомился с их рабо-
той и оценил готовность службы 
к предстоящему сезону.

Отдельный разговор зашёл 
о тротуарах. Эта проблема зна-
кома каждому архангелогород-
цу: проезжая часть после сне-
гопада расчищена, а пешеходы 
ещё несколько дней пробирают-
ся по протоптанной колее или на-
леди.

«Если вспоминать прежние 
зимы, то содержание дорожного 
полотна в целом было неплохим, 
а вот по тротуарам частенько, бу-
дем честны, возникают проблемы 
на отдельных участках, в отдель-
ных округах. Вот эту работу нам 
нужно вместе с компанией нала-
дить», – отметил глава города.

Общую оценку Дмитрий Алек-
сандрович дал сдержанную: под-
готовку подрядчика назвал ответ-
ственной, но пообещал не осла-
блять контроль.

ДОЛГАЯ ИСТОРИЯ 
СОТРУДНИЧЕСТВА

Мезенское дорожное управле-
ние отвечает за содержание улиц 
Архангельска с января 2021 года. 
Компания стабильно выигрывает 
городские торги, как правило, при 
минимальном числе конкурентов. 
Последний контракт был подписан 
26 мая 2026 года. За право уби-
рать город боролись два подряд-
чика, но никто из них не стал сни-
жать начальную цену, и контракт 
на 491 млн рублей достался МДУ. 
Он действует с 1 июля 2026 года 

по 30 июня 2027 года и предпола-
гает круглогодичное содержание.

Городским контрактом загруз-
ка компании не ограничивается, 
недавно МДУ отремонтировало 
участок трассы Архангельск – Бе-
логорский – Пинега – Кимжа – Ме-
зень, а также в этом году компания 
выиграла контракты на содержа-
ние региональных дорог в несколь-
ких округах области, в том числе 
в Пинежском, Лешуконском и Ме-
зенском.

Это и стало поводом для во-
проса «Бизнес-класса»: хватит ли 
у компании ресурсов, чтобы одно-
временно обслуживать отдалён-
ные округа и Архангельск, где зи-
мой нагрузка на технику и людей 
максимальная. Генеральный ди-
ректор МДУ ответил без колеба-
ний.

«Мощностей хватит, посколь-
ку там, в районах, своя структу-
ра, свои люди и свой парк техни-
ки. Для Архангельска всё готовит-
ся отдельно, ресурсов достаточно, 
как и в прошлые годы», – заверил 
Алексей Булыгин.

А ЧТО С ТОПЛИВОМ?

Ещё один вопрос касался то-
плива. Летом и в начале осе-
ни в Архангельской области, как 
и по всей России, возникли пере-
бои с поставками бензина, часть 
АЗС закрывалась, на работающих 
выстраивались огромные очереди, 
а горожане следили за ежеднев-
ными сводками об открытых за-
правках. Для подрядчика, чья тех-
ника зимой работает круглосуточ-
но, проблемы с топливом означа-
ли бы прямые риски.

Дмитрий Морев напомнил, что 
администрация по-прежнему еже-
дневно публикует перечень рабо-
тающих АЗС. По его данным, как 
минимум последние три недели 
в Архангельске открыты не мень-
ше 15 заправок со всеми вида-
ми топлива. Кроме того, убороч-
ная техника МДУ в основном ездит 
на дизеле, а с ним ситуация в ре-
гионе, да и в целом по стране была 
спокойнее.

«Запасов дизельного топлива 
достаточно, чтобы техника Мезен-
ского дорожного управления рабо-
тала стабильно. Так, в принципе, 
было и летом: мы тоже содержа-
ли дороги и особых проблем с ди-
зелем, может быть, за исключени-
ем некоторого роста цены, не ис-
пытывали», – уточнил глава Архан-
гельска.

Итак, с 22 октября улицы Ар-
хангельска официально переводят 
на зимнее содержание. Насколько 
готовность техники и запасов реа-
гентов, имеющихся на базе, будет 
отвечать состоянию дорог и тро-
туаров, станет ясно после первых 
сильных снегопадов, которые нач-
нутся уже скоро.

В МДУ рассказали о подготовке к зимнему сезону содержания архангельских улиц

Малая энергетика

В преддверии первых снегопадов

Максим ПАРНЯКОВ

Фото Алексея ЛИПНИЦКОГО

БК

В Турдеевске ввели в эксплуатацию новую 
модульную котельную. Этот проект стал частью 
региональной программы газификации Архан-
гельской области и «Газпрома».

В мероприятии участвовали первый заместитель 
председателя областного правительства Дмитрий 
РОЖИН и глава Архангельска Дмитрий МОРЕВ.

Котельная мощностью 4 МВт заменила две уголь-
ные котельные 1970 и 1988 годов. Она обеспечит те-
плом 26 многоквартирных домов и детсад. Объект по-
строен без бюджетных затрат: «Арктическая теплоге-
нерирующая компания» инвестировала в него около 

60 млн рублей. При этом заявлено, что тарифы на теп-
ло для жителей Турдеевска останутся такими же, как 
для всех архангелогородцев. Котельная полностью 
автоматизирована, работает без постоянного персо-
нала – контроль ведётся из диспетчерского пункта.

«Котельная прослужит не один десяток лет. Для 
поселка это очередной шаг вперед: за последние 
годы отремонтировали дорогу от трассы и централь-
ную улицу, открыли новый детский сад, теперь реши-
ли и проблему с отоплением. Экология улучшится: 
уголь больше не завозят, значит, не будет угольной 
пыли и лишней нагрузки на дорогу», – отметил глава 
Архангельска Дмитрий Морев.

■ В Архангельске ввели в строй ещё одну модульную котельную 
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6 Депутатский портфель

На прошедшей 21 октября сессии Архангельского 
областного Собрания депутаты рассмотрели более 
30 вопросов, большинство из которых касались 
социальной политики: это поддержка семей 
участников СВО, многодетных семей, изменения 
в сфере ЖКХ. Отдельным блоком повестки дня 
стали вопросы культуры. Так, депутаты поддержали 
законопроект об объектах культурного наследия, 
инициированный губернатором Александром 
ЦЫБУЛЬСКИМ.

ПРИОРИТЕТ – ДЕТЯМ 
УЧИТЕЛЕЙ И УЧАСТНИКОВ СВО

Сразу два чтения прошёл за-
конопроект, расширяющий меры 
поддержки семей военнослужащих 
и учителей. Инициатива губернато-
ра Архангельской области Алексан-
дра Цыбульского приводит регио-
нальное законодательство в соот-
ветствие с федеральными норма-
ми и делает процесс получения со-
циальных гарантий более прозрач-
ным. Ключевой блок поправок за-
крепляет право на первоочеред-
ной приём детей участников СВО 
в государственные и муниципаль-
ные образовательные организа-
ции. Семьи смогут определять ре-
бят в детские сады, школы и груп-
пы продлённого дня, расположен-
ные максимально близко к месту их 
проживания.

«Когда глава семьи находит-
ся на передовой, весь дом, весь 
быт и воспитание детей ложатся 
на плечи женщин. Мы прекрасно 
понимаем, как непросто сейчас жё-
нам и матерям наших бойцов. В их 
жизни и так слишком много тре-
вог, поэтому наша обязанность – 
снять с них хотя бы часть повсед-
невных забот, – пояснила предсе-
датель Архангельского областно-
го Собрания депутатов Екатерина 
ПРОКОПЬЕВА. – Теперь устроить 
ребёнка в детский сад или школу 
рядом с домом станет гораздо про-
ще. Причём это относится не толь-
ко к зачислению, но к переводу – 
например, если семья переехала».

Важное нововведение каса-
ется педагогических работников. 
Во исполнение Указа Президента 
РФ дети педагогов теперь получат 
аналогичное приоритетное право 
на зачисление в детские сады, что 
станет дополнительной формой 
поддержки учителей.

«Принятый закон – это наша ис-
кренняя благодарность учителям 
за их непростой труд. Мы хотим, 
чтобы они могли спокойно жить 
и работать, зная, что для их соб-
ственных малышей место в дет-
ском саду рядом с домом гаранти-
ровано», – подчеркнула Екатерина 
Прокопьева.

ЦИФРОВИЗАЦИЯ «КВИТКОВ» 
НУЖДАЕТСЯ В ДОРАБОТКЕ

В первом чтении на сессии при-
нят проект областного закона, ко-
торый меняет порядок направле-
ния платёжных документов за жи-
лое помещение и коммунальные ус-
луги. Документ подготовлен в це-
лях приведения регионального за-
конодательства в соответствие 
с федеральным. Согласно новым 
нормам, документы на уплату взно-
сов за капремонт по общему пра-
вилу будут направляться гражда-
нам в электронной форме – в лич-
ный кабинет на едином портале 
государственных и муниципаль-
ных услуг. Для этого собственни-
ку необходимо выразить согласие. 

В случае отсутствия личного каби-
нета либо отказа документы будут 
по-прежнему доставляться почтой 
на бумажном носителе, но на воз-
мездной основе.

«Поддержка законопроекта 
в первом чтении не означает, что 
все вопросы сняты. С сентября сле-
дующего года квитанции по обще-
му правилу будут уходить в личный 
кабинет на Госуслугах. Для мно-
гих жителей области это станет 
серьёзным испытанием: у них нет 
ни опыта работы с такими ресур-
сами, ни смартфонов, а в отдель-
ных районах остаётся проблема до-
ступности интернета. Отказаться 
от электронной доставки можно, 
но только через тот же личный ка-
бинет – то есть зарегистрировать-
ся всё равно придётся. По Фонду 
капитального ремонта ситуация 
проще: доставка квитанций регу-
лируется правительством области, 
остаётся бесплатной для собствен-
ников и сохраняется раз в квар-
тал – эти позиции мы будем от-
стаивать ко второму чтению. А вот 
по остальным платёжным докумен-
там – за содержание жилья и ком-
мунальные услуги – вопросов го-
раздо больше», – отметил предсе-
датель комитета по строительству, 
ТЭК и ЖКХ Виктор ЗАРЯ.

Планируется проведение «кру-
глого стола» с участием предста-
вителей Фонда капремонта, почты, 
государственной жилинспекции 
и собственников жилья. Также ре-
шено направить запрос на разъяс-
нения в профильный комитет Госду-
мы РФ.

«При необходимости мы вый-
дем с законодательной инициати-
вой об отсрочке вступления новых 
норм в силу. Поэтому работа над 
законопроектом ко второму чте-
нию будет продолжена – прежде 
всего с учётом интересов жителей 
нашего региона», – добавил парла-
ментарий.

РАССЕЛИТЬ БЕЗ НАРУШЕНИЙ

Также на прошедшей сессии 
был принят законопроект, касаю-
щийся соблюдения прав граждан, 
не участвующих в приватизации 
жилья, при расселении дома. Не-
обходимость принятия документа 
связана с изменением федераль-
ного законодательства: Консти-
туционный Суд признал некото-
рые положения Жилищного кодек-
са РФ не соответствующими Кон-
ституции, поскольку их реализация 
не обеспечивала защиту прав быв-
ших членов семьи собственника по-
мещения, отказавшихся от участия 
в его приватизации, для которых 
это жильё является единственным.

В большинстве случаев речь 
идёт о людях, в 1990-е годы или 
позже проживавших в квартире 
вместе с семьёй. Они имели рав-
ное право стать собственниками, 
но добровольно от этого права 
отказались. Так часто поступали 

пенсионеры или социально уяз-
вимые граждане, чтобы сохра-
нить за собой право пожизненно-
го проживания по договору соци-
ального найма. Раньше при рас-
селении аварийного дома они не-
редко оказывались в сложной си-
туации: им не всегда предостав-
ляли альтернативное жильё, а чёт-
кой гарантии выплаты компенса-
ции не было.

Законопроектом предусматри-
вается, что при расселении аварий-
ного дома или изъятии земельного 
участка для государственных или 
муниципальных нужд такие граж-
дане вправе получать денежную 
компенсацию. Для этого необхо-
димо письменное согласие нани-
мателя и членов его семьи. Кроме 
того, закрепляется механизм вре-
менного размещения нуждающих-
ся и альтернативные способы обе-
спечения их жильём, определяют-
ся источники финансирования вы-
плат. При этом компенсации будут 
предоставляться по адресной про-
грамме переселения за счёт меж-
бюджетных трансфертов.

ПРАВО НА ВЫБОР: ЗЕМЛЯ, САД 
ИЛИ РАСШИРЕНИЕ УЧАСТКА

В Архангельской области рас-
ширяют возможности использова-
ния выплаты, которую многодетные 
семьи получают вместо земельно-
го участка. Законопроект, внесён-
ный губернатором Александром 
Цыбульским, одобрен парламен-
тариями в первом чтении.

Теперь компенсацию можно бу-
дет тратить не только на землю под 
индивидуальное жилищное строи-
тельство, но и на участки для лич-
ного подсобного хозяйства или 
садоводства. Кроме того, выплату 
разрешат направлять на компенса-
цию расходов при расширении уже 
имеющегося участка за счёт приле-
гающих муниципальных или госу-
дарственных земель – регион по-
кроет затраты на перераспреде-
ление границ и кадастровые рабо-
ты. Остаток средств семья сможет 
использовать на иные цели, разре-
шённые областным законодатель-
ством.

«Данные изменения продик-
тованы запросами самих жите-
лей. Каждая большая семья уни-
кальна: кому-то жизненно необхо-
димо построить большой простор-
ный дом, а другим важнее разбить 
сад или обустроить дачу. Мы даём 
родителям право самим решать, 
что им сейчас нужнее. Наша зада-
ча – сделать господдержку по-на-
стоящему удобной и полезной для 
семей», – пояснил председатель 
комитета по социальной полити-
ке и здравоохранению Сергей 
КРАСИЛЬНИКОВ.

Кроме того, во втором чте-
нии принят законопроект, защи-
щающий права многодетных се-
мей в сложных ситуациях. Пра-
во на бесплатную землю сохра-
нится, даже если один из роди-
телей в детстве уже получал уча-
сток в составе другой многодет-
ной семьи. Также право на одно-
кратное получение земли гаран-
тированно останется за детьми, 
если оба родителя или одино-
кий родитель погибли, признаны 
безвестно отсутствующими либо 
объявлены умершими. Нормы 
распространяются на правоот-
ношения с 29 октября 2024 года, 
семьи восстановят в региональ-
ных реестрах.

СОХРАНИТЬ 
ДЕЙСТВИТЕЛЬНО ЦЕННОЕ

В первом чтении утверждён за-
конопроект об объектах культур-
ного наследия (ОКН). Документ 
предполагает важное изменение: 
разрушенные, сгоревшие, не име-
ющие реальной ценности построй-
ки можно будет исключать из рее-
стра ОКН.

Как пояснила председатель 
комитета по культурной полити-
ке, образованию, науке, туризму 
и спорту Ольга ВИТКОВА, прави-
тельство области наделяется пра-
вом принимать такие решения от-
носительно ОКН регионального 
и местного значения. Ранее это 
относилось исключительно к ком-
петенции Правительства России, 
но в федеральном законодатель-
стве появились изменения.

«Это действительно важно для 
нас, потому что из 1416 объектов 
культурного наследия, которые 
есть в регионе, многие практиче-
ски полностью утрачены. Однако эти 
участки не могут быть использова-
ны для жилищного или иного строи-
тельства. Есть примеры, когда соб-
ственники, инвесторы не вправе от-
ремонтировать объект культурно-
го наследия, потому что требования 
слишком жёсткие. Таких обращений, 
в том числе к нам в профильный ко-
митет, достаточно много», – поясни-
ла Ольга Константиновна.

В целом по стране – свыше 
80 тысяч ОКН, нуждающихся в ис-
ключении из реестра. Однако при-
нять такое количество решений 
федеральному ведомству край-
не затруднительно, тем более что 
ситуация с каждой постройкой ин-
дивидуальна. Теперь такое право 
есть у регионов.

«Вместе с тем серьёзные огра-
ничения сохраняются: исключить 
из реестра можно только утрачен-
ный ОКН, либо объект, конструктив-
ные элементы которого, делавшие 
его объектом культурного насле-
дия, безвозвратно утрачены, а так-
же ОКН, попавшие в реестр оши-
бочно, например, на основании не-
достоверных данных. Кроме того, 
обязательными остаются требо-
вание проведения государствен-
ной историко-культурной экспер-
тизы, согласование с федераль-
ным Министерством культуры. 
Тем не менее, есть большая наде-
жда, что принятие законопроекта 
даже в первом чтении позволит нам 
уже начинать эту работу. Уверена, 
что пользы от законопроекта будет 
много», – добавила Ольга Виткова.

Инициатива об исключении ОКН 
из реестра может исходить не толь-
ко от региональных органов власти, 
но и от физических и юридических 
лиц, а для ОКН местного значения – 
от представительных органов му-
ниципальных образований (депу-
татов). Предусматривается, что ос-
новные положения закона вступят 
в силу с 23 января 2027 года.

Виктор ОРЕФЬЕВ

На октябрьской сессии областные депутаты рассмотрели более 30 вопросов

«За каждым пунктом повестки дня –
конкретные люди и их запросы»
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Проект ЖК «Аквилон АЛЬТА» в границах 
улиц Логинова, Суфтина, Попова 
и проспекта Обводный канал в Архангельске 
признан лучшим в номинации «Лидер 
по расселению аварийного жилищного фонда 
с использованием механизма КРТ». Награду 
I Всероссийского конкурса лучших проектов 
комплексного развития территорий 22 октября 
в Москве получил губернатор Архангельской 
области Александр ЦЫБУЛЬСКИЙ.

«КРТ – это возможность 
менять облик целых квар-
талов и переселять людей 
из аварийного жилья за счёт 
инвесторов. Вместо точеч-
ной застройки мы получаем 
комплексное обновление го-
родских территорий. Все-
российская награда под-
тверждает, что мы выбрали 
действенный инструмент. 
Будем и дальше использо-
вать его, чтобы у жителей 
нашего региона появлялось 
больше возможностей пере-
езжать в безопасные и ком-
фортные дома», – подчер-
кнул Александр Витальевич.

Итоги конкурса подве-
ли в Национальном центре 
«Россия» на Отраслевом дне 
Минстроя России «Родина –
это служение. Качественное 
жильё и транспортная ин-
фраструктура». Награду гу-
бернатору Поморья вру-
чил первый заместитель 
министра строительства 
и жилищно-коммунального 
хозяйства РФ Александр 
ЛОМАКИН.

На конкурс поступило 
412 заявок из 67 регионов 
страны. В финал вышли 94 
проекта, награды вручали 
в 17 номинациях. Эксперты 
оценивали заявки по ше-
сти критериям: правовая 
определённость, социаль-
ная инфраструктура и ка-
чество среды, исполнение 
обязательств, архитекту-
ра и планировка, финансо-
вая реализуемость, а так-
же возможность повторить 
решения в других регионах. 
В финал номинации по рас-
селению аварийного жилья 
вышли пять регионов – Ар-

хангельская область, Баш-
кортостан, Марий Эл, Якутия 
и Тюменская область.

Победивший проект ЖК 
«Аквилон АЛЬТА» реализу-
ет ООО «СЗ «Приморский», 
входящее в Группу Аквилон.

Проекты Группы Акви-
лон вышли в финал трёх но-
минаций. Кроме номинации 
по расселению аварийного 
жилья, ЖК «Аквилон АЛЬТА» 
был номинирован на побе-
ду как «Лучший проект КРТ 
в центральной части горо-
да». ООО «СЗ «Классика», 
тоже входящий в Группу Ак-
вилон, вышел в финал номи-
нации «Самый быстрый про-
ект КРТ» с проектом в квар-
тале 102 в Северодвинске.

На участке площадью 
около 5 га у улицы Логинова 
застройщик за свой счёт рас-
селяет шестнадцать ветхих 
и аварийных деревянных до-
мов общей площадью 7,8 ты-
сячи кв. м. Это 157 квартир. 
Двенадцать домов уже рас-
селены. Александр Цыбуль-
ский отдельно отметил, что 
эта работа измеряется судь-
бами конкретных людей.

«За каждой расселённой 
аварийной «деревяшкой» –
семьи, которые смогут пе-
реехать в новые квартиры. 
Именно ради этого четвёр-
тый год мы развиваем в Ар-
хангельской области меха-
низм комплексного разви-
тия территорий», – отметил 
губернатор.

За это время в регионе 
заключили 35 договоров 
КРТ. Механизм работа-
ет в рамках федерального 
проекта «Жильё» нацпро-
екта «Инфраструктура для 
жизни». Инвестор получает 
территорию под застрой-
ку и берёт на себя рассе-
ление аварийных домов. 

Благодаря этому механиз-
му в Поморье уже рассели-
ли около 38 тысяч кв. м ава-
рийного жилфонда без бюд-
жетных денег, что позволило 
сэкономить более 15 млрд 
рублей.

Группа Аквилон остаёт-
ся крупнейшим участником 
программы КРТ в Архангель-
ской области. Первый в ре-
гионе договор о комплекс-
ном развитии территории 
компания заключила в ав-
густе 2022 года, по нему 
застраивается квартал 102 
в Северодвинске. Сейчас 
застройщик за свой счёт 
расселяет 65 деревянных 
домов общей площадью 
33,8 тысячи кв. м. Из них 
34 дома площадью больше 
16 тысяч кв. м уже рассе-
лены, а на двух территори-
ях жильцы выехали из всех 
аварийных зданий. Расхо-

ды на расселение превы-
шают 3,1 млрд рублей. Ком-
пания тратит эти деньги ещё 
до начала стройки и до стар-
та продаж квартир.

«Наша позиция – не оста-
вить граждан один на один 
с КРТ, не просто выплатить 
деньги, а предоставить им 
помощь в получении благоу-
строенных квартир. По всем 
нашим КРТ расселение ава-
рийных, непригодных для 
проживания домов прохо-
дит без нареканий. Мы под-
ходим к каждому индивиду-
ально. Цель нашей компании 
не только расселение ава-
рийного жилья и возведение 
новостроек, а создание но-
вой качественной среды для 
жизни северян. Взамен ава-
рийных домов, непригодных 
для проживания, появляют-
ся современные объекты 
жилой недвижимости, что 
серьёзно повышает капи-
тализацию муниципальных 
образований в целом. Кро-
ме того, увеличение предло-
жения на рынке новостроек 
объективно является сдер-
живающим фактором роста 
цен на новое жильё», – от-
метил председатель прав-
ления Группы Аквилон Алек-
сандр ФРОЛОВ.

Часть освобождённых 
участков останется без ком-
мерческой застройки. Там 
появятся три детских сада 
на 720 мест, дополнитель-
ные здания Архангельского 
морского кадетского кор-
пуса и общественные про-
странства площадью боль-
ше 4 га. Эти земли остают-
ся в муниципальной соб-
ственности. Всего в рамках 
КРТ Группа Аквилон постро-
ит около 300 тысяч кв. м жи-
лья, внебюджетные инве-
стиции составят 38,7 млрд 
рублей.

Опыт работы на застро-
енных территориях у ком-
пании появился задолго 
до нынешнего механизма. 
В 2011–2021 годах по го-
родской программе разви-
тия застроенных террито-
рий Группа Аквилон рассе-
лила в Архангельске 24 ава-
рийных дома площадью око-
ло 12 тысяч кв. м, построи-
ла детский сад и два сквера.

Лидеры отрасли

Архангельская область победила 
на Всероссийском конкурсе 
с проектом Группы Аквилон

Виктор ОРЕФЬЕВ

журналист
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слово +10 руб., выделение рамкой или жирным шрифтом +50 руб).

• Справки по телефону:+7 900 912-6622.

УСЛУГИ

РЕМОНТ СТИРАЛЬНЫХ МАШИН, ХОЛОДИЛЬНИКОВ НА ДОМУ 
В УДОБНОЕ ВРЕМЯ. ГАРАНТИЯ 1 ГОД. НИЗКИЕ ЦЕНЫ. ПЕНСИО-
НЕРАМ, ИНВАЛИДАМ – СКИДКИ (ДО 31.10.2026 г.). ВСЁ К «СТИ-
НОЛУ», «АТЛАНТУ», «БИРЮСЕ», «АРИСТОНУ», «ИНДЕЗИТУ». СВ. 
Л 5435, МЭРИЕЙ Г. АРХ-СКА. ТЕЛ. 8(8182) 44-03-05.

ПРЕДПРИЯТИЕ «ХОЛОД». РЕМОНТ БЫТОВЫХ И ПРОМЫШЛЕН-
НЫХ ХОЛОДИЛЬНИКОВ, АВТОМАТИЧЕСКИХ СТИРАЛЬНЫХ И ПО-
СУДОМОЕЧНЫХ МАШИН, МИКРОВОЛНОВЫХ ПЕЧЕЙ. УМЕРЕННЫЕ 
ЦЕНЫ, КАЧЕСТВО, ГАРАНТИЯ. СВ. 916, выдано мэрией г. Арх-
ска. ТЕЛ.: 8(8182) 49-07-44, 8(8182) 49-01-20, 8-921-721-3337.

ВАША КВАРТИРА

Электрик на дом. Монтаж розеток, люстр, светильников. Заме-
на и ремонт электропроводки. Тел. 89115621173.

Ремонт квартир под ключ. Полы, стены, перегородки, 
кафель, малярные работы, двери, окна. Пенсионерам – скидка 
(до 31.10.2026 г.). Св. 29 № 001896081, ИФНС г. Арх-ска. Тел.: 
8-921-070-1634, 8-900-914-2688.

ШТУКАТУРНЫЕ, ОТДЕЛОЧНЫЕ, ПЛИТОЧНЫЕ, ПЛОТНИЦКИЕ, 
КРОВЕЛЬНЫЕ РАБОТЫ. ДОГОВОР. ГАРАНТИЯ НА РАБОТЫ. ТЕЛ. 
8-960-001-2767.

ВСЁ ДЛЯ ДАЧИ

ПОДЪЁМ ЧАСТНЫХ ДОМОВ. ЗАМЕНА ВЕНЦОВ, СВАЙ. КРОВЛЯ, 
ЗАБОРЫ, ХОЗПОСТРОЙКИ, РЕМОНТ ПЕЧЕЙ, САЙДИНГ. ЛЮБЫЕ 
ПЛОТНИЦКИЕ РАБОТЫ. ДОСТАВКА И ЗАКУПКА МАТЕРИАЛА. ОС-
МОТР БЕСПЛАТНО. СВ. 29 № 002049844, ИФНС Г. АРХ-СКА. ТЕЛ.: 
8-902-507-6558, 8-902-507-6518.

Ремонт и подъём частных домов, дач, бань. Обшивка домов 
блок-хаусом, сайдинг. Замена кровли, черепица, ондулин, 
установка заборов. Лестничные марши и многое другое. Св. 
29 001896081, ИФНС г. Арх-ска. Тел. 8-921-070-1634.

КУПЛЮ

Куплю радиодетали, приборы, микросхемы, транзисторы, диоды, 
тиристоры, реле, разъёмы. Тел. 8-916-739-4434.

РАЗНОЕ

ОБМЕН ПАЗЛАМИ. 500–1500 элементов, хорошее качество, 
полная комплектация, большая коллекция. Меняем на анало-
гичные. Тел. 8-960-011-1048.

Реклама

Газета зарегистрирована 22 декабря 1999 года. Свидетельство о регистрации 
ПИ № ТУ 29-00302 от 07.10.2011 выдано Управлением Федеральной службы 

по надзору в сфере связи, информационных технологий и массовых коммуникаций 
по Архангельской области и Ненецкому автономному округу.

Учредитель и издатель – ООО «ИМИДЖ-ПРЕСС».
Шеф-редактор Алексей Липницкий. 

Главный редактор Д. А. ЕМЕЛЬЯНОВА.
Директор по рекламе: Илья Леонюк.

Корректор Ростислав Дубинин.
Адрес редакции и издателя: 

163001, г. Архангельск, пр. Сов. Космонавтов, 169 – 83. 
Телефоны редакции и рекламной службы: 

(8182) 20-44-02, 65-25-40, факс (8182) 20-44-02. 
E-mail: bclass@mail.ru (редакция), 29rbk@mail.ru (отдел рекламы).

№ 39 (1290), 26 октября 2026 года 
Подписано в печать 23.10.2026, по графику в 17:00, 

фактически в 17:00. 
Отпечатано в ООО «Типография «Правда Севера». 

(163002, г. Архангельск, пр. Новгородский, 32).
Заказ 2784. Тираж 8 000. 

Материалы номера и архив доступны на сайте: https://bclass.ru
(аудитория с 01.01.2026 по 23.10.2026 –

657 000 уникальных посетителей).
Газета распространяется бесплатно по офисам предприятий,

 а также по торговым и бизнес-центрам,  ресторанам и кофейням 
Архангельска и Северодвинска. По подписке – цена свободная. 

Отдел доставки: +7 900 912-66-22. Ограничение по возрасту 16+.

Ф
о

то
  d

vi
n

a
n

e
w

s.
ru



БИЗНЕС-КЛАСС ЭКСПРЕСС  №39 (1290)  26.10.2026  BCLASS.RU

8

Реклама

Реклама Реклама

Вне офиса

ЮРИДИЧЕСКИЕ УСЛУГИ
СТРАХОВЫЕ, СЕМЕЙНЫЕ, ТРУДОВЫЕ, ЗЕМЕЛЬНЫЕ,

НАСЛЕДСТВЕННЫЕ, ЖИЛИЩНЫЕ СПОРЫ

БАНКРОТСТВО
КОНСУЛЬТАЦИИ БЕСПЛАТНО

ВЗЫСКАНИЕ УЩЕРБА
ЗАЩИТА ПРАВ ДОЛЬЩИКОВ, ВОЕННОСЛУЖАЩИХ,

ПЕНСИОНЕРОВ, ПОТРЕБИТЕЛЕЙ

ТЕЛ. 8-921-243-2355

28 октября 2026 года в 10.00 начнёт свою 
работу 29-я  сессия Архангельской городской 
Думы 28-го созыва. Постановление о созыве 
сессии подписал председатель гордумы Иван 
ВОРОНЦОВ.

Место проведения сессии: г. Архангельск, пр. 
Троицкий, д. 60, зал заседаний. Прямая трансляция 
будет доступна в группе городской Думы «ВКонтакте» 
(www.vk.com/arhgorduma).

Объявление Поморская филармония

Архангельск,
ул. Карла Маркса, д. 3
Касса: (8182) 20-80-66

Б
И

Л
Е

Т
Ы

 
З

Д
Е

С
Ь

:

30 ОКТЯБРЯ (ПТ) 18:30
«ОРГАН И ГОЛОС» (6+)

Лауреат международного конкурса Александр 
ХАЛТУРИН (бас), Кристина ПОХОЖАЕВА 
(сопрано), дипломант международного 
конкурса Виктор ЕЖОВ (орган).
В программе: произведения из сокровищницы 
органного и вокального искусства.

31 ОКТЯБРЯ (СБ) 19:00
«ЗВЁЗДНЫЕ ВОЙНЫ» (6+)
Квартет Alteratio в составе: Борис АНИСИМОВ
(флейта, перкуссия), Анастасия АНИСИМОВА
(скрипка, альт), Елена СКВОРЦОВА
(виолончель) и Дарья ДОРОЖКИНА (орган, 
фортепиано). Песочная анимация – Виктория 
ВОЛОДИНА (Москва). В программе – музыка 
из серии фильмов «Звёздные войны».

1 НОЯБРЯ (ВС) 17:00
«У ПРИРОДЫ НЕТ ПЛОХОЙ ПОГОДЫ» (6+)
Инструментальный ансамбль под управлением 
Александра БОГАЧЁВА. Солисты — народная 
артистка Республики Северная Осетия Елена 
ГАЗАЕВА и лауреат международных конкурсов 
Антон АВДЕЕВ. Ведущий – актёр театра и кино 
Евгений ЗАВЬЯЛОВ. В программе: песни 
и романсы из кинофильмов «Служебный 
роман», «Я шагаю по Москве», «Жестокий 
романс», «Человек-амфибия» и многих других.

Реклама

Реклама

К н и ж н а я  р у б р и к а 
«Бизнес-класса» продол-
жает радовать откликами, 
открывая новые грани ми-
ровоззрения людей из са-
мых разных сфер жизни 
Поморья. Сегодня у нас 
в гостях – одна из победи-
телей городского конкур-
са «Лучший архангельский 
дворик» 2026 года, пред-
седатель совета дома 
№ 17 на улице Полярной 
Надежда ВАЙСНЕР:

– Первое моё воспоми-
нание в два года: крашеный 
пол, запах краски, доски 
на кирпичах и книга в руках. 
Книга серьёзная и познава-
тельная – «Записки натура-
листа» с оленем на обложке. 
Конечно, в столь юном воз-
расте я читать ещё не умела, 
но картинками с животными 
и природой интересовалась.

Так началось моё зна-
комство с богатым миром 
книг. С первого класса кни-
ги читала запоем и неваж-
но, что они были не для мое-
го возраста. Добывала у со-
седей, в детской и школьной 
библиотеках, папа приносил 
книги из городской библио-
теки.

Особенно запомнился 
мне отрывок «Медный кре-

стик» из повести В. Ф. Тен-
дрякова «Чудотворная» 
в учебнике по литературе 
за 6-й класс. А читала я этот 
отрывок поздно вечером 
с фонариком под одеялом, 
чтобы никто не увидел. До-
хожу до кульминационного 
момента, где забравшиеся 
в церковь ребята слышат на-
растающий шум, и тут раз-
даётся дикий вопль около 
подушки. Я, конечно, тоже 
ору и подпрыгиваю на ди-
ване. Оказалось, в темноте 
папа подкрался ко мне, что-
бы отобрать книгу и фона-
рик, да наступил на бедную 
кошку. Вот страху-то было! 
Но зато через год на уро-
ке литературы без запинки 
рассказала этот заданный 
отрывок, хотя и не учила его.

Ведущий рубрики – 
Михаил ЕРМОЛИН

Читальный зал

■ Надежда Вайснер: рассказ о первых книгах

ВАШЕ ОБЪЯВЛЕНИЕ В ГАЗЕТЕ

+7 909 556 2850

ТИРАЖ: 8000 ЭКЗ.

ДЕЛОВАЯ АУДИТОРИЯ

СТОИМОСТЬ: ОТ 350 РУБ.




